MEETING SHEPS

SOLUCIONES PARA LA REHABILITACION
EFICAZ, CLAVE EN AZULEJOS PENA

Los numerosos asistentes al evento celebrado en esta empresa referencia en el
sector, pudieron conocer mas acerca de nuevos productos y sistemas gracias a

la colaboracion de Schliiter-Systems, Villeroy & Boch, Propamsa y Colorker
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U n piblico mayoritariamente
téenico acudicn al ‘Meeting
Shop” que tureforma organizd en
unas de las instalaciones de Azule-
jos Pefia en Madrid, concretamente
en las sitvadas en la avenida del Lia-
ni Castellano. Un evento en el que
pacticiparon distintas firmas de la
talla de Schliter-Systems, Villeroy
& Boch, Fropamsa v Colorker v que,
ademds, conté con la presencia de
Draniel Pérez, Bundador juntora Feli-
pe Araujo del estudio Egue v Seta.

L4 cita contd con ponencias del
gerente de Schiiver-Systems, Jorge
Viebag: el director de Marketing de
Yilleroy & Boch, David Millon; ¢l
jefe de Yentas de Fropamsa, Antonio
Molina; y el jefe de Ventas en Espana
v director de Frovectos en Colorker,
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Oscar Romero; asi como el citado
fundador de Egue v Seta. Asi, tras
unA interesante introduocion a cargo
del gerente de Azolejos Pena, Juan
Pajares, comenzd una jornada en la
que cabe anadic que noofalaron las
demostraciones tedrico-practicas ni
tampoco sorteos como clide un lote
de Herdi-Line de Schliiter-Systems v
¢l del finalistadel viaje a Tailandia.

SOBREAZULEJOS PENA

Azulejos Pena ¢s actualmente
una empresa lider en el sector del
pavimento, azulejos, cerimicos, re-
vestimiento sanitario y geiferfa. Gra-
cias @50 politica de crecimicnio es la
mavor empresa del sector, con mis
de 12.000 metros cuadrados dedica-
dos a la exposicion de sus producios

en seis delepaciones, cuatro de ellas
en la capital., De esta forma, cuenta
con mds de 70000 m2 de almacén,
que les permitén asesorar a sus
clientés con experiencia v compro-
miz de calidad, para que elijan kx
mejor opcidn eatre una gran varie-
dad de productos.

MEETING SHOPS

El éxiter de este ‘Meeting Shop!
vuelve @ constatar que s fata de
und- eficaz herramienta que acer-
ca las nuevas tendencias, sistemas
constructivos ¥ twdos los avanges
en materia a los profesionales del
secror. Esrz accion pensada para los
prescrintores vodestinada a fomentar
la reforma, sc ha propuesto con €xito
SCrUN gran punic de encuentro que

CONECia & Arquitecios, arquitecios
tecnicos, interiorisias, decoradores v
profestonales del mundo de la refor-
ma con el punto de venta, ¥ es que
el drea de prescripeion se ha con-
vertide, cada vez s, en un aspecta
fundamental.

UNA FORMULA DE EXITO

De este modo, en ¢l inmejorable
mareo de Azulejos Pena s¢ celebnd
e5te exilosn evento, contrastada for-
mula para dinamizar el punto de ven-
td ¥ poner én contacio al profesional
con ¢l preseriptor que, una vez nds,
se convirtio en un excelente punto
de encuentro: para estrechar lazos
comerciales entre los distintos pro-
fesionales del sector y abrir lineas de
NEgocio.




